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Attila: 

Milyen témákat használjak vlog és blog bejegyzésekhez? 

• Több idővonalat is követhetsz:  

o Évente szezonálisan előkerülő témák s problémák: Téli átállás, nyári átállás 

o Autó élettartamhoz kapcsolódó témák, ami autóhoz s elért km-hez kapcsolódóan 

gyakori hiba vagy feladat. 

o Saját idővonal, új termékek, gyakori kérdések, újdonságok 

o Sok témát hoznak a vevőkkel folytatott kommunikáció. 

• Rombadöntés: 

o Nem csak elmondod, hogy mit tegyen, és azt is végletekig, ami a halogatás 

következménye, és ezek még további gondokat okoznak, forgatod benne a kést. 

• A hírlevélnek két fontos fókusz van.  

o Folyamatosan ott legyél a fejükben, a szemük előtt. Ezzel idővel nő a bizalom.  

o A másik szempont, hogy olyan érdekes legyen, hogy ne iratkozzon le.  

• Vannak opeles rendezvények, ahol érdemes kimenni kamerával és témákat gyűjteni az 

instára és a YouTube-ra.  

Sándor: 

• Halad a könyvben, lesz róla beszámoló? 

Ildikó: 

• Van két új pályázat, ami érdekes lehet 

• Három domain van lefoglalva, és indulnak oldalak. 

• Reggeltől estig új projektek generálása folyik. 

• Sok esetben össze kell állítani a projektet, mielőtt szerződne az ügyfél. 

• Új projekteknél nagyon fontos, hogy jól legyen megírva, mert könnyen elbukhatja az ügyfél. 

Erre fel kell hívni a figyelmét ennek a kockázatára. 

Jocó: 

• Már vannak már személyes találkozók.  

• Attila készíti az oldalt és a hírleveleket. 

• Fagyi ügyben várjuk a Kovácsúr válaszát. Jutalék alapon szeretnénk indulni.  

• Vannak új érdeklődők a hírlevelekből.  

• Havidíjas lehetőség online shop-ban, ahova be tudja tenni a magyar cég a termékét. 30-50 

EUR havonta. Vagy Amazon vagy saját webrendszer. 

• Ennél magasabb termék, havi néhány 100 EUR + eredmény után jutalék. 

• Magasabb a hálózatokba bevitel, ami ez a havi kb. 1.500 EUR díj.  

• A maszk témában két nagy válaszát várjuk. 

• Miből lesz legkorábban bevétel: Maszkok. 

• Üzletlán magyar képviselője leszünk, 36 + 12 üzletházuk van. 



 

Miklós: 

• Új irány a poló mokupok készÍtése. 

Ervin:  

• Nem sem értjük, de folyamatosan, minden nap van 1-2 megrendelés.  

• Amire most erősítünk, az a weblap. Eddig sok gond volt vele, de most fontos lesz.  

• A weboldal el lett eddig hanyagolva és a listát sem használja a cég aktívan. 

• Munkatársnő fejleszt új oldalt, amit tanul a tananyagokból.  

Teo:  

• Elindult az üzlet, az üzletkötők hatékonyan hozzák a rendeléseket. 

• Nyitnak teraszok, éttermek, és talán a strandok is.  

• A fagyinál a benzinkutak, a Slovnaft a MOL leánya lehet új piac a csomagolt fagyinak.  

• Cél a minimum 50 hűtő, minimum 50.000 csomag fagyi. 

• Nem kell félni a jövőtől és a nagyon nagy visszaeséstől. 

• A kézfertőtlenítőnél nulla eladás. Viszont előny lehet, hogy a mi fertőtlenítőnk bevizsgált, 

engedélyes.  

• Én akár még beszerzési áron is eladnám, hogy visszajöjjön a készpénz. Nem az ár a gond, és 

nem az árengedmény segít.   

• A kisker túlárazott, és tele vannak az üzletek. 

• A babatermékekkel az árprobléma a cseh online shoppal fennáll, még nem sikerült 

megoldani.  

• Fellendülhet újra a kézfertőtlenítő, a második vagy harmadik hullám miatt, az iskola újra 

indulás miatt, az emberek kiszabadulása miatt.  

• Kérdés, hogy az 50 hűtő felvételére érdemes felvenni hitelt? Igen, mert ez termelő eszköz és 

2 év alatt visszahozza a befektetést. A lényeges, hogy 1-2-3 éves visszafizetéssel rövid a 

kötöttség.  

• A fagylalt automata visszamegy a gyártónak, és ad érte fagyit! 

Zsolt: 

• Az április kimagasló volt, az első negyedéves mérleg így pozitív lett.  

• A maszkoknál is terítőik az piac, és mennek le az árak, csökken az ár előny. Ötödéről 

harmadára csökkent az árelőny. 

 

[IP1] megjegyzést írt:  


